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ENERGY TRANSITION CONGRESS 2026

(a trangition énergétique aufrement

La transition énergetique est la plus grande transforma-
tion de notre geénération. Pourtant, elle reste trop sou-
vent vecue par le client final comme une contrainte, un
cout, une obligation.

Le 24 novembre a Braine-lAlleud et le 1er decembre a
Louvain, Techlink propose de changer de regard. Une
question traverse toute la journée : comment rendre la
transition énergétique plus attractive, plus accessible et
plus convaincante pour le client final ?

Le congres construit un recit positif, ou la durabilité n'est
plus le seul argument : le design, le confort et la facilite
d'utilisation reviennent au centre du discours. Des ex-
perts partagent leurs conseils en vente et en marketing,
presentent le cadre legislatif et proposent des solu-

L'evéenement en bref

Edition francophone

Mardi 24 novembre 2026, de 13h00 a 19h30
Kinepolis Braine-lAlleud

Edition néerlandophone

Mardi 1er déecembre 2026, de 13h00 a 19h30
Kinepolis Leuven

En chiffres

+ 100 participants par édition

Evénement gratuit pour les membres Techlink,
la presse et les administrations. 45€ htva pour
les non-membres. Les no-shows seront factures
75€ htva.

Focus : résidentiel et petit tertiaire

Public cible

Indépendants et PME du secteur

-+ Secteur public : administrations régionales,
communes
Installateurs, architectes et bureaux d'etudes
Fabricants et distributeurs

Parmi fes sujets abordés

La transition n'est pas verte, elle est belle !
Marketing & désir : vendre l'énergie propre sans
culpabiliser le consommateur

tions techniques permettant de vendre des applications
d'énergie renouvelable sans culpabiliser le consomma-
teur. Des projets concrets (pompes a chaleur, electromo-
bilité, photovoltaique intégré au batiment) illustrent com-
ment rendre notre approvisionnement énergétique plus
beau, au sens propre comme au figurée.

En devenant sponsor, vous ne louez pas un empla-
cement. Vous prenez part au débat, devant un public
d'indépendants, de PME et de donneurs d'ordre pu-
blics venus chercher exactement cela.

Deux editions, deux publics linguistiques, une seule for-
mule. A vous de choisir si vous voulez étre présent d'un
cote ou des deux cotes de la frontiere linguistique.

+ Législation : les lois vous aident a vendre

+ Le produit comme argument de vente : quand
lesthétique fait vendre
Comment conscientiser le client final de maniére
pedagogique ?

- Défile des projets : pompes a chaleur, electromo-
bilité, Building Integrated PV
Les apps : le confort a portée de main

+ Table ronde : architectes, installateurs et fabri-
cants, comment collaborer plutét que s'ignorer ?

Programme

Accueil et lunch sandwich dans
lespace expo

12h00 - 13h00

uiclalole kI alolel Presentations : marketing et

cadre legislatif

15h00 - 15h30 [JREIE

15h30 - 18h00

Présentations : techniques et
showcases

utsiglelellelglcleM \X/alking dinner et expo

10h30 Projection du film




La formule de sponsoring

Une seule formule, deux niveaux d'engagement : une édition, ou les deux. Le tarif « 2 événements »
couvre lédition francophone du 24 novembre et Llédition néerlandophone du 1er décembre,
soit 300 € d'économie.

CE QUE COMPREND VOTRE SPONSORING 1 événement 2 événements

Sur place

Un mini-stand dans l'espace expo, ouvert avant, pendant les
pauses et apres les présentations

<
<

Un contact direct avec les £ 100 participants de chaque édition :
indépendants, PME, administrations régionales et communales

<
<

Votre logo sur les slides projetées en salle

<
<

Avant

Votre logo sur linvitation a l'événement

La mention de votre entreprise dans nos publications liees
a lévénement sur les réseaux sociaux

ANIAN

Apres

Votre logo dans laftermovie de l'événement « «

PRIX HORS TVA

Deadline logo (quadrichromie haute définition, fichier .eps ou .ai) : 31 octobre 2026.

Ce que nous attendons de vous

Un sponsoring qui fonctionne ne se limite pas a un logo.

L'Energy Transition Congress est construit autour du contenu et des rencontres : nous comptons sur Nos SPoONsors
poury contribuer.

Proposer des orateurs et des cas concrets d'installation. Ce sont les projets réels qui rendent le congrés cre-
dible et qui montrent votre expertise mieux qu'une présentation produit.

Animer votre mini-stand autrement qu'en présentoir : une démonstration, un projet a montrer, quelqu’'un pour
en parler.

+ Relayer nos communications sur vos canaux et inviter vos contacts. Plus le public est large et qualifie, plus
votre présence a de la valeur.



Bon de commande

Veuillez nous retourner ce bon de commande, dument compléte et signé pour accord a pub@techlink.be
Je souhaite devenir sponsor de 'Energy Transition Congress 2026 et je choisis :

FORMULE DE SPONSORING

PRIXHTVA
1 événement- édition francophone (24/11, Braine-l'Alleud) ] 750 €
1 événement - édition néerlandophone (01/12, Louvain) L] 750 €
2 événements - éditions francophone et néerlandophone | 1200 €

[] J'enverrai mon logo en quadrichromie haute définition (fichier eps ou ai) dés que possible.
[ Je souhaite proposer un orateur et/ou un cas concret d'installation. Techlink me recontacte a ce sujet.

NB : si le présent bon de commande, diment complété et signé, ainsi que les logos, nous parviennent apres les
deadlines mentionnées, nous ne pourrons assurer le service dont la deadline est dépassée. Ce service ne sera pas
remplace par un autre,

Coordonnéec de facturation:
SOCIETE :

ADRESSE :

CODE POSTAL :

COMMUNE :

TVA:

TEL :
NUMERO DU BON DE COMMANDE
E-MAIL DE FACTURATION :

Contact

NOM :

E-MAIL :

LIGNE DIRECTE :
GSM

DATE :

Signature
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